Travailler en réseau,

« un service augmente »

ECONOMIE Les Cognacais Amaury Louvet et Francois Drounau ont lancé un réseau
d’experts, Louvet Spiritueux. Un concept qui illustre une évolution du monde du travail
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tueux affiche « le premier ré-

seau d'experts en accompa-
gnement de la filiere des vins et spr
ritueux». « “Le premier”, au sens ou
nous sommes les premiers a le
faire », précise Amaury Louvet. Le
dirigeant de Louvet Assurances est
al'initiative de cette demarche avec
un autre quadragénaire cognacais,
Francois Drounau, de la société [As-
semblage, spécialisée dans l'ac-
compagnement stratégique et
marketing dans les vins et spiri
tueux.

« Parmi nos clients, on accomr
pagne beaucoup d’entreprises.
On s'est développé dans le do-
maine de la viticulture et des spi
ritueux. On a détecté un besoin
de mise en relation avec des ex-
perts. Francois, de son coté, tra-
vaillait sur les mémes probléma-
tiques. On s'est dit, pourquoi ne
pas mettre cela en musique a tra-
vers une plateforme ou I'on re-
trouve différentes ressources »,
expose Amaury Louvet.

La plaquette de Louvet Spiri

Au salonVS Pack

Le duo a recruté deux avocats,
« des cadors dans leur domaine ».
Thomas Calmels, membre du ca-
binet Ausone Avocats, est un spé-
cialiste du droit de I'environne-
ment et de I'urbanisme. Denise
Boudet, du cabinet AB Vocare, est
une fine lame dans les cas de I+
tige. « Elle défend trés bien quand
on a besoin de quelqu'un qui
morde un peu ! », glisse Amaury
Louvet. Le réseau pourrait inté-
grer une poignée déléments
supplémentaires, mais ses initia-
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Francois Drounau et Amaury Louvet ontinitié le réseau « Louvet Spiritueux ». suorosum

teurs tiennent a rester petit. « On
recherche plutdt des personnes
que des sociétés. On a besoin de
partager les mémes valeurs »,
pointe Frang¢ois Drounau.

Le concept avait été dévoilé
pendant le festival Blues Passions.
Louvet Spiritueux a commence
a se montrer au salon France
Quintessence, a Paris, en septem-
bre, et Trend Spirits, a Bordeaux, ce
week-end. Il donnera une confé-
rence au cours du salon VS Pack a
Cognac du 3 au 5 décembre. Il ne
s'agit pas d’'une société en tant
que telle mais d'un toit qui re-
couvre differentes compétences.

« Cest quelque chose d'assez sou-
ple. L'idée est que I'on prenne
I'habitude de parler en notre
nom et en celui du réseau. »

« Facteur différenciant »
Francois Drounau fait partie de
ces experts dans leur domaine
qui se lancent en indépendants.
Il y en a quelques-uns qui pros-
perent sur le terreau de la « Spi
rits Valley ».« En d’autres temps,
j’aurais sans doute travaillé dans
une grande boutique », note-t-il.
Le principe du réseau refléte
lui aussi une « évolution du
monde du travail ». Louvet Assu-

rances réalise 50 % de son chiffre
d’affaires dans le domaine des
spiritueux, en incluant les viticul
teurs. Pour Amaury Louvet, I'ob-
jectif du réseau est moins com-
mercial que stratégique.« On a
d’abord le souci de bien répon-
dre aux besoins de nos clients.
On apporte une autre dimension
a nos meétiers. En tant qu’assu-
reur, on est des généralistes. On
a créé une spécialisation autour
des spiritueux, avec des services
“augmentés”. C'est un facteur dif
férenciant. Et c'est bien percu, les
gens aiment travailler en ré-
seatl »



